
  

Informationen lämnades för offentliggörande klockan 08.15 den 19 augusti 2025. 

Q2 2025. 
Resultat för andra kvartalet 2025 

Formpipe Software AB 

 2025 2024 Δ 
Nettoomsättning 140 Mkr (132 Mkr) 5% 
Repetitiva intäkter 112 Mkr (107 Mkr) 5% 
Repetitiva intäkter i % av omsättningen 80% (81%)  
EBITDA 29 Mkr (25 Mkr) 17% 
EBITDA-marginal 21% (19%)  
EBIT-adj. 12 Mkr (8 Mkr) 50% 
EBIT-adj. marginal  9% (6%)  
EBIT 2 Mkr (8 Mkr) -79% 
EBIT-marginal 1% (6%)  
Resultat efter skatt 0 Mkr (8 Mkr) -94% 
Vinstmarginal 0% (6%)  
Resultat per aktie före utspädning 0,01kr (0,15 kr) -94% 
Kassaflöde från den löpande verksamheten 21 Mkr (26 Mkr) -18% 
ACV 6 Mkr (12 Mkr) -49% 
ARR 458 Mkr (434 Mkr) 6% 

 2025 2024 Δ 
Nettoomsättning 279 Mkr (257 Mkr) 8% 
Repetitiva intäkter 223 Mkr (208 Mkr) 7% 
Repetitiva intäkter i % av omsättningen 80% (81%)  
EBITDA 60 Mkr (46 Mkr) 28% 
EBITDA-marginal 21% (18 %)  
EBIT-adj. 25 Mkr (12 Mkr) 99% 
EBIT-adj. marginal 9% (5%)  
EBIT 6 Mkr (12 Mkr) -50% 
EBIT-marginal 2% (5 %)  
Resultat efter skatt 6 Mkr (10 Mkr) -45%. 
Vinstmarginal 2% (4%)  
Resultat per aktie före utspädning 0,10 kr (0,19 kr) -45% 
Kassaflöde från den löpande verksamheten 50 Mkr (56 Mkr) -11% 
ACV 15 Mkr (19 Mkr) -18% 
ARR 458 Mkr (434 Mkr) 6% 
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ACV 6 Mkr (12 Mkr) 

ARR 458 Mkr (434 Mkr) 

 
”Avyttringen av 

Public är en 
betydande milstolpe 

för Formpipe” 
 

Magnus Svenningson,  
VD Formpipe  
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Avyttring av Public och marginalförbättringar. 
Som nyligen aviserats har styrelsen beslutat att avyttra vårt 
affärsområde Public till STG Partners för en total köpeskilling 
på upp till 850 Mkr. Transaktionen är en betydande milstolpe 
för Formpipe och detaljerna kommuniceras separat. Under 
de senaste åren har Public tagit flera viktiga steg. Budet 
bekräftar det värde som genom åren har byggts upp och 
STG Partners är en välrenommerad internationell 
investeringsfond med lång erfarenhet från den offentliga 
sektorn. Detta gör det möjligt för vårt engagerade och 
kompetenta team inom offentlig sektor att fortsätta utveckla 
verksamheten och ta nästa steg under en ny ägare i ett 
större sammanhang. Till följd av transaktionen, har vi 
ackumulerat engångskostnader på 10 Mkr under Q2 rörande 
sedvanlig due diligence och transaktionsrelaterade 
aktiviteter. När transaktionen avslutas kan vi fullt ut fokusera 
på vår Lasernetverksamhet och från dess solida ARR 
fortsätta att expandera verksamheten. Vår ambition är att 
fortsätta växa internationellt med lönsamhet. Fler detaljer om 
hur vi vill utveckla Lasernetaffären kommer att presenteras 
på en separat kapitalmarknadsdag i november.  

Verksamheten 

Vi fortsätter att förbättra våra marginaler både år för år och 
kvartal för kvartal. Det pågående förändringsarbetet ger 
påtagliga resultat. Ur ett försäljningsperspektiv utvecklades 
kvartalet positivt— inom Lasernet utmärker sig Microsoft 
Dynamics-affären och i Public utmärker sig vår svenska 
verksamhet. På koncernnivå förbättrades resultatet över hela 
linjen, trots motvind från en stärkt svensk krona som 
påverkade intäkterna negativt med 2,5 Mkr. Intäkterna ökade 
med 5 % till 140 Mkr (132 Mkr), EBIT steg till 12 Mkr (8 Mkr) 
exklusive engångsposter, med en ARR på 458 Mkr (434 
Mkr), en ökning med 6 %. 

Affärsområde Lasernet                                                                    
Vi fortsätter att se momentum i Lasernet, med intäkter som 
växer med 9 % till 61 Mkr (56 Mkr) och EBIT som ökar med 
63 % till 6 Mkr (4 Mkr). Marginalförbättringen fortsätter trots 
den negativa valutaeffekt vi såg detta kvartal. ARR steg till 
217 Mkr (202 Mkr). Microsoft Dynamics fortsätter vara den 
främsta tillväxtdrivaren, medan tillväxten inom Bank & 
Finans-segmentet förblev svag. 

Vi stängde 12 nya affärer i kvartalet med ökande 
genomsnittlig affärsstorlek. Värt att nämna är Micheldever, 
den största däckgrossisten i Storbritannien, som är vår 

största Lasernetaffär hittills med en komplett 
Enterpriselösning. Återigen, ett bevis på Lasernets förmåga 
att stödja komplicerade försörjningskedjor och förbättra 
kundresan. 

Affärsområde Public 
Genom att bygga på förra kvartalets framgångar fortsatte vi 
att sälja, leverera och lansera nya moduler (add-ons) till vår 
befintliga kundbas. En viktig utveckling detta kvartal var 
introduktionen och försäljningen av vår första AI-modul, 
utformad för att stödja ärendehanterare och förbättra 
organisationens effektivitet. Även om den fortfarande är i 
proof-of-concept-fas, bekräftar resultaten vår förmåga att 
utveckla, sälja och leverera ny funktionalitet till våra kunder. 

Ekonomiskt sett ökade vi intäkterna med 3 % till 79 Mkr (76 
Mkr), och förbättrade EBIT till 13 Mkr (11 Mkr). Under våren 
omprövade SGAV (tidigare Landbrugsstyrelsen), en 
långvarig kund till oss, vårt befintliga kontrakt, där vi sedan 
den senaste upphandlingen 2022 inte har varit nöjda med 
vare sig tillväxt eller lönsamhet. Vi valde att offerera på för 
oss konkurrenskraftiga men acceptabla nivåer och förlorade 
upphandlingen. Även om detta kommer att innebära en 
kortsiktig nedgång i intäkter, öppnar det dörren för oss att 
påskynda vårt önskade skifte mot SaaS-intäkter med högre 
marginaler, helt i linje med den omvandling vi startade förra 
året. Så snart vi ser de avtalsmässiga konsekvenserna av 
överlämningen till en ny leverantör, kommer vi att omfördela 
våra resurser. 

Med det vill jag tacka hela Formpipeteamet för fint arbete och 
starkt fokus på att utveckla vår verksamhet och möjliggöra en 
framgångsrik avyttring av Public. Era insatser har gett 
påtagliga förbättringar under första halvåret 2025. 

 

 

 

 

 

Magnus Svenningson,  
VD Formpipe 
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April – juni 2025 
Nettoomsättningen för perioden ökade med 5 % 
jämfört med föregående år och uppgick till 140,0 Mkr 
(132,0 Mkr). Mjukvaruintäkterna ökade med 4 % 
jämfört med föregående år och uppgick till 114,2 Mkr 
(110,3 Mkr).  

Periodens totala repetitiva intäkter ökade med 5 % 
jämfört med föregående år och uppgick till 112,0 Mkr 
(107,0 Mkr), vilket motsvarade 80 % av 
nettoomsättningen (81 %). Valutakurseffekter har 
påverkat nettoomsättningen negativt med 2,5 Mkr 
mot föregående år. 

Intäktsfördelning, januari-juni 2025 

 

Januari – juni 2025 
Nettoomsättningen för perioden ökade med 8 % 
jämfört med föregående år och uppgick till 279,0 Mkr 
(257,0 Mkr). Mjukvaruintäkterna ökade med 6 % 
jämfört med föregående år och uppgick till 227,1 Mkr 
(213,4 Mkr).  

Periodens totala repetitiva intäkter ökade med 7 % 
jämfört med föregående år och uppgick till 223,0 Mkr 
(208,0 Mkr), vilket motsvarade 80 % av 
nettoomsättningen (81 %). Valutakurseffekter har 
påverkat nettoomsättningen negativt med 0,4 Mkr 
mot föregående år. 

Repetitiva intäkter, rullande 12 mån, Mkr 

 

Repetitiva intäkter årstakt (ARR), Mkr 

 

April – juni 2025 
De operativa kostnaderna för perioden uppgick till 
128,6 Mkr (124,8 Mkr). Personalkostnaderna uppgick 
till 71,9 Mkr (72,5 Mkr). Försäljningskostnader 
uppgick till 18,8 Mkr (15,7 Mkr). Övriga kostnader 
uppgick till 31,7 Mkr (33,0 Mkr). Jämförelsestörande 
poster uppgick till 10,2 Mkr (- Mkr). Valutakurseffekter 
har minskat kostnaderna med 3,1 Mkr mot 
föregående år. 

Januari – juni 2025 
De operativa kostnaderna för perioden uppgick till 
255,6 Mkr (245,7 Mkr). Personalkostnaderna uppgick 
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till 145,5 Mkr (146,7 Mkr). Försäljningskostnader 
uppgick till 37,2 Mkr (29,3 Mkr). Övriga kostnader 
uppgick till 62,1 Mkr (62,8 Mkr). Jämförelsestörande 
poster uppgick till 18,5 Mkr (- Mkr). Valutakurseffekter 
har minskat kostnaderna med 0,9 Mkr mot 
föregående år. 

 
Repetitiva intäkter i förhållande till fasta 
operativa kostnader, rullande 12 mån, Mkr 

 

April – juni 2025 
Rörelseresultatet före avskrivningar och jämförelse-
störande poster (EBITDA) uppgick till 29,5 Mkr (25,1 
Mkr) med en EBITDA-marginal om 21,0% (18,9%). 
Rörelseresultatet rensat för jämförandestörande 
poster (EBIT-adj) uppgick till 11,9 Mkr (7,9 Mkr) med 
en justerad rörelsemarginal om 8,5% (6,0%). 
Rörelseresultatet (EBIT) uppgick till 1,6 Mkr (7,9 Mkr) 
med en rörelsemarginal om 1,2% (6,0%). Resultat 
efter skatt uppgick till - Mkr (8,0 Mkr). 
Valutakurseffekter har påverkat EBIT negativt med 
0,1 Mkr mot föregående år. 

Januari – juni 2025 
Rörelseresultatet före avskrivningar och jämförelse-
störande poster (EBITDA) uppgick till 59,6 Mkr (46,4 
Mkr) med en EBITDA-marginal om 21,3 % (18,0 %). 
Rörelseresultatet rensat för jämförandestörande 
poster (EBIT-adj) uppgick till 24,6 Mkr (12,4 Mkr) med 
en justerad rörelsemarginal om 8,8% (4,8%).  
Rörelseresultatet (EBIT) uppgick till 6,1 Mkr (12,4 
Mkr) med en rörelsemarginal om 2,2% (4,8%). 

Resultat efter skatt uppgick till 5,6 Mkr (10,1 Mkr). 
Valutakurseffekter har påverkat EBIT negativt med 
0,5 Mkr mot föregående år. 

Försäljning och EBIT-marginal, Mkr 

 

Likvida medel 
Koncernens kassa uppgick vid periodens utgång till 
36,3 Mkr (42,3 Mkr). Koncernens totala 
checkräkningskredit uppgår till 75,0 Mkr. Denna var 
vid periodens utgång outnyttjad (- Mkr). Koncernens 
tillgängliga likviditet uppgick därmed till 111,3 Mkr 
(92,3 Mkr).   

Koncernen hade per utgången av perioden 
räntebärande skulder om 8,4 Mkr (25,5 Mkr), varav 
8,4 Mkr (15,5 Mkr) avser leasingskulder enligt IFRS 
16.  

Koncernens nettokassa uppgick således till 27,9 Mkr  
(9,3 Mkr), vilket motsvarar en nettokassa om 36,3 
Mkr (24,8 Mkr) exkluderat IFRS 16-relaterade 
skulder. 

Under perioden har utdelning betalats uppgående till 
13,6 Mkr (13,6 Mkr). 

Uppskjuten skattefordran 
Koncernens uppskjutna skattefordran hänförlig till 
ackumulerade underskottsavdrag uppgick vid 
periodens utgång till 2,9 Mkr (3,4 Mkr). 
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Eget kapital 
Koncernens egna kapital vid periodens utgång 
uppgick till 467,1 Mkr (487,6 Mkr), vilket motsvarade 
8,61 kr (8,99 kr) per utestående aktie vid periodens 
slut. Förändringar av värdet på den svenska kronan 
jämfört med andra valutor har förändrat värdet av 
koncernens nettotillgångar i utländsk valuta med        
-11,8 Mkr (10,5 Mkr) från årsskiftet. 

Soliditet 
Soliditeten uppgick vid periodens utgång till 59%  
(59%). 

Kassaflöde från den löpande verksamheten 
Kassaflödet från den löpande verksamheten uppgick 
för perioden januari – juni till 50,1 Mkr (56,2 Mkr). 

Investeringar och förvärv 
Totala investeringar för perioden januari – juni 
uppgick till 25,4 Mkr (34,3 Mkr).  

• Investeringar i immateriella anläggningstillgångar 
uppgick till 25,2 Mkr (29,2 Mkr) och avser främst 
aktiverade produktutvecklingskostnader. 

• Investeringar i materiella och finansiella 
anläggningstillgångar uppgick till 0,3 Mkr (2,3 Mkr). 

• Förvärv av dotterbolag uppgick till - Mkr (2,8 Mkr).  

Finansiering 
Under perioden har utdelning betalats uppgående till 
13,6 Mkr (13,6 Mkr).  

Under perioden januari - juni har bolaget amorterat 
12,5 Mkr (10,0 Mkr).  

Koncernens befintliga checkräkningskredit om totalt 
75,0 Mkr var vid periodens utgång outnyttjad (0 Mkr). 
Leasingrelaterade skulder uppgick vid periodens 
utgång till 8,4 Mkr (15,5 Mkr). Koncernens totala 
räntebärande skuld uppgick vid periodens utgång till 
8,4 Mkr (25,5 Mkr).  
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Data och information blir allt tydligare livsnerven i den 
ekonomiska utvecklingen: det är grunden för många 
nya produkter och tjänster, vilket leder till 
produktivitets- och effektivitetsvinster i alla sektorer i 
ekonomin. Att kunna ta vara på digitaliseringens 
möjligheter har kommit att bli en av vår tids viktigaste 
frågor. Vinsterna av att kunna hämta in, verifiera, 
bearbeta och presentera data är omfattande. 

Formpipe har en stark marknadsposition med stabila, 
återkommande och lönsamma intäkter, vilket 
möjliggör tillväxt genom investeringar i nya och 
befintliga marknader samt utveckling av nya 
erbjudanden.  

Lasernet 
Customer Communication Management (CCM) är 
verktyg och metoder som företag använder för att 
hantera kommunikationsprocesser med kunder och 
leverantörer. Lasernet verkar inom denna marknad 
och hjälper organisationer att leverera relevant, 
tidsenlig och korrekt kommunikation, vilket leder till 
ökad kundnöjdhet. 

Lasernet producerar, individanpassar, formaterar och 
distribuerar innehåll från olika system och datakällor 
till det format som passar företaget bäst i sin 
kommunikation med kunder eller andra 
affärspartners. Lasernet kompletterar ERP-system 
och möjliggör att affärsdokument levereras i precis 
det format och den layout som önskas. ERP-
marknaden växer snabbt, drivet av digital 
transformation, molnbaserade lösningar och 
avancerade teknologier som AI och IoT. 

Moln-ERP erbjuder flexibilitet och stödjer 
distansarbete. Branschspecifika lösningar och 
förbättrad analys hjälper företag att effektivisera och 
fatta datadrivna beslut. Ökande regulatoriska krav 
driver också behovet av ERP-system för att 
säkerställa efterlevnad och hantera risker. 

Affärsområdet Lasernet har två fokusområden; ERP 
och Banking. Inom ERP drivs tillväxten till stor del av 
Microsofts framgångar med Dynamics och dess 
tydliga fokus på molnlösningar, där Lasernet är den 

ledande lösningen för konfigurering av affärs-
dokument från ERP-systemet.  

Under 2024 lanserade Lasernet Essentials för 
Dynamics, en ny produktpaketering där en freemium-
modell nu erbjuds kunder inom Dynamics för att 
enkelt prova Lasernet och därefter successivt öka sin 
konsumtion mot en full Enterprise-lösning. Utöver 
Dynamics, har Lasernet kunder inom ett flertal andra 
ERP-system, såsom Infor, IFS och SAP.  

Förvärvet av Dictymatec 2024 ger Lasernet en ökad 
närvaro på de franska, spanska och latinamerikanska 
marknaderna. Dictymatec har också erfarenhet från 
bl a ERP-systemet SAP vilket ger Formpipe möjlighet 
att bättre utvärdera möjligheterna inom detta ERP-
system. 

Inom Banking har Lasernet väl upparbetat 
partnerskap med Temenos och är idag en mycket 
uppskattad tredjepartslösning för dokumenthantering. 
Utöver Temenos har ytterligare systemleverantörer 
inom Banking visat intresse för att inkludera Lasernet 
i sina erbjudanden och Formpipe har idag även 
samarbetsavtal med Thought Machine och Mambu. 

Q2 2025 (Lasernet)  
Lasernet fortsätter att växa, där de repetitiva 
intäkterna ökar med 7% till 53 Mkr (50 Mkr), varav 
SaaS ökar med 18% till 36 Mkr (31 Mkr) för kvartalet. 
SaaS-tillväxten fortsätter och grafen nedan visar 
utvecklingen under Q2 de senaste 5 åren.     

 

Totala intäkter uppgick till 61 Mkr (56 Mkr) och 
resultatet (EBITDA) till 11 Mkr (9 Mkr), med en 
EBITDA-marginal om 18% (16%).  
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Public 
Affärsområdet Public tillhandahåller 
verksamhetskritiska mjukvaror för dokument- och 
ärendehantering till offentlig sektor i Sverige och 
Danmark med produkter som Platina, W3D3 och 
Adoxa i Sverige, samt Acadre, Adoxa och TAS i 
Danmark.  

Huvudtrender inom offentlig sektor inkluderar ökande 
krav på effektivitet och regulatoriska krav som NIS2 
och GDPR, samt ökad hotbild från cyberattacker och 
Sveriges anslutning till Nato. Detta driver behovet av 
digitalisering och automatisering för att motverka 
kostnadsökningar. 

Marknaden för ECM och DLM växer med ökade 
behov av effektiv regelefterlevnad och 
informationssäkerhet. Formpipe har en ledande 
marknadsposition i Sverige och Danmark och 
investerar i nya funktioner inom digitalisering, såsom 
automatisering och AI. 

Den svenska regeringen främjar digitalisering inom 
offentlig sektor för att öka effektiviteten och förbättra 
tillgängligheten. En rapport från AI-bolaget Tendium 
visar att offentliga organisationer i Sverige har ökat 
sina IT-utgifter med 25 procent på fyra år. 
Regeringen har fått förslag från Digg om att förbättra 
styrning och samordning av digitaliseringsinsatser. 

I början av 2024 slogs affärsområdena för dansk och 
svensk offentlig sektor samman till ett gemensamt 
affärsområde, Public. Sammanslagningen ger ökad 
tydlighet, fokus och synergier över landsgränserna. 

Därigenom kan Formpipe bättre tillgodose våra 
kunders växande behov och fokusera på att utveckla 

attraktiva erbjudanden för offentlig sektor, med fokus 
på effektivitet, lagstiftning och datasuveränitet. Tack 
vare en gemensam organisation frigörs resurser för 
kunddialog, innovation och produktutveckling. 

Arbetet fortsätter med att förflytta Public från att 
utveckla och sälja ett antal produkter mot en 
produktplattform med fler gemensamma funktioner. 
Det ger fördelar i form av ökade resurser till 
utveckling av ny funktionalitet samt tillämpning av 
moderna produktutvecklingsteknologier. 

Q2 2025 (Public)  
Under andra kvartalet växte de repetitiva intäkterna 
med 2% till 57 Mkr (56 Mkr), varav SaaS växte med 
13% till 12 Mkr (11 Mkr). Se nedan SaaS-tillväxten för 
Public under de senaste 5 åren. 

 

Affärsområdets totala intäkter för kvartalet uppgick till 
78 Mkr (76 Mkr) och dess resultat (EBITDA) uppgick 
till 25 Mkr (22 Mkr), med en marginal om 32% (29%). 
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Vinstvarning för fjärde kvartalet 2024 

Formpipe lämnade en vinstvarning den 20 januari 
2025, där det tillkännagavs att resultatet för det fjärde 
kvartalet 2024 beräknades bli lägre än förväntat. 
Kvartalet belastades av en engångskostnad för den 
cyberincident som inträffade i den danska 
verksamheten under hösten. Tillsammans med 
kostnader för pågående förändringsprojekt, 
påverkades kvartalets resultat negativt. Formpipe 
tillkännagav samtidigt åtgärder i kostnadsstrukturen, 
primärt inriktade på affärsområdet Lasernet.  

CPO lämnar 

CPO Lina Elo lämnar vid slutet av Q1 2025 och 
ersätts av interim CPO Jesper Bruksner. 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Inget att rapportera. 

Avyttring av affärsområdet Public 
Formpipe aviserade avyttringen av den offentliga 
verksamheten Public den 18 augusti 2025.  Formpipe 
har ingått ett avtal med STG Partners om att avyttra 
affärsområdet Public för upp till 850 miljoner SEK. 
Transaktionen omfattar samtliga tillgångar i 
affärsenheten Public (gemensamt, ”Formpipe Public”) 
och genomförs genom en avyttring av det 
nyetablerade dotterbolaget Formpipe Sverige AB, till 
vilket Formpipe Public kommer att överlåtas före 
slutförandet av Transaktionen. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



Övrigt 

 9  

 
 

 
 

Medarbetare 
Vid rapportperiodens slut uppgick antalet 
medarbetare till 258 personer (270 personer). 

Risker och osäkerhetsfaktorer 
Koncernens och moderbolagets väsentliga risk- och 
osäkerhetsfaktorer som inkluderar affärsmässiga och 
finansiella risker, finns beskrivna i årsredovisningen 
för senaste verksamhetsåret. Inga övriga väsentliga 
förändringar av koncernens och moder-bolagets risk- 
och osäkerhetsfaktorer har skett under perioden. 

Transaktioner med närstående 
Inga transaktioner med närstående har förekommit 
under perioden. 

Redovisningsprinciper 
Koncernens finansiella rapporter är upprättade i 
enlighet med ”International Financial Reporting 
Standards” (IFRS) sådana de antagits av Europeiska 
Unionen, Årsredovisningslagen, RFR 1 
Kompletterande redovisningsregler för koncerner, 
utgiven av Rådet för finansiell rapportering samt i 
enlighet med det regelverk som Stockholmsbörsen 
ställer på bolag noterade på Nasdaq Stockholm. Att 
upprätta finansiella rapporter i enlighet med IFRS 
kräver att företagsledningen gör redovisningsmässiga 
bedömningar och uppskattningar samt gör 
antaganden som påverkar tillämpningen av 
redovisningsprinciperna och de redovisade beloppen 
av tillgångar, skulder, intäkter och kostnader. Det 
verkliga utfallet kan avvika från dessa uppskattningar 
och bedömningar. Denna delårsrapport har 
upprättats enligt IAS 34 Delårsrapportering och 
Årsredovisningslagen. Delårsrapporten omfattar 
sidorna 1–21 och delårsinformationen på sidorna 1–9 
utgör således en integrerad del av denna finansiella 
rapport. De väsentligaste redovisningsprinciperna 
enligt IFRS, vilka utgör redovisningsnormen vid 
upprättandet av denna delårsrapport, återfinns i 
bolagets senast publicerade årsredovisning. 

Moderbolagets finansiella rapporter är upprättade i 
enlighet med Årsredovisningslagen och RFR 2 
Redovisning för juridiska personer, utgiven av Rådet 
för finansiell rapportering. Samma redovisnings-
principer och beräkningsmetoder har använts i 
delårsrapporten som i senaste årsredovisningen. 

Om Formpipe 
Formpipe är ett svenskt mjukvarubolag inom Content 
Services (tidigare Enterprise Content Management, 
ECM). Flera tusen kunder i fler än 60 länder har idag 
förtroende för oss och våra tjänster. Vår marknads-
ledande position ger oss tydliga konkurrensfördelar 
vid utveckling och försäljning av mjukvara för 
effektiva och värdefulla informationstjänster. Fokus 
ligger på produkter för dokument- och ärende-
hantering, automatisering av informationsintensiva 
affärsprocesser, e-arkiv, datakvalitet och hantering av 
kundkommunikation.  

Formpipe etablerades 2004 och har kontor i Sverige, 
Danmark, Storbritannien, USA, Tyskland och 
Frankrike. Formpipe Software AB (publ) är noterat på 
Nasdaq Stockholm. 

Kalendarium finansiell information 
19 november 2025 Delårsrapport jan-sep 
  
Denna delårsrapport har ej varit föremål för 
granskning av bolagets revisorer. 
 
Delårsrapporten finns tillgänglig på Formpipes 
hemsida, www.formpipe.com. 

Finansiell information 
Kan beställas utifrån kontaktuppgifterna nedan. All 
finansiell information publiceras på 
www.formpipe.com omedelbart efter offentlig-
görandet. 

Kontaktinformation 
Magnus Svenningson, verkställande direktör 
Telefon: +46 739 639 700 
E-post: magnus.svenningson@formpipe.com 

Stockholm 19:e augusti 2025 
Formpipe Software AB (publ) 
Styrelsen och Verkställande direktören 

Formpipe Software AB (publ) | Orgnr: 556668-6605 
Sveavägen 168 | Box 231 31 | 104 35 Stockholm 
T: 08-555 290 60 | F: 08-555 290 99 
info.se@formpipe.com | www.formpipe.com 

http://www.formpipe.com/
http://www.formpipe.com/
mailto:magnus.svenningson@formpipe.com
mailto:info.se@formpipe.com
http://www.formpipe.com/
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Koncernens segment är indelade utifrån vilka kundgrupper de riktar sig mot. Segmenten är indelade i Public, Lasernet samt Other och 
återspeglar koncernens interna rapportering och uppföljning av koncernledningen. Segmentet Public återfinner sina kunder inom Sveriges och 
Danmarks offentliga sektorer. Segment Lasernet samlar koncernens erbjudanden som riktar sig till kunder utanför offentlig sektor och ej heller 
är bundna till en speciell geografisk marknad. Segment Other inkluderar koncernens äldre produkter som inte ingår i något av de andra 
segmenten samt koncernens overhead-kostnader.
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Ställda säkerheter avsåg aktier i dotterbolag till förmån för upptagna lån. De ställda säkerheterna i koncernen 
utgjordes av de ställda säkerheterna i moderbolaget. 
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Formpipe använder sig av alternativa nyckeltal, även kallat APM (Alternative Performance Measures). Formpipes alternativa nyckeltal 
beräknas på de finansiella rapporter som upprättas enligt tillämpliga regler för finansiell rapportering, och sedan justeras genom att 
belopp läggs till eller dras ifrån de siffor som presenteras i de finansiella rapporterna. Nedan presenteras Formpipes alternativa 
nyckeltal som inte förklarats i direkt anslutning till de använda alternativa nyckeltalen 

Mjukvaruintäkter 
Summan av licensintäkter, intäkter från SaaS och intäkter från 
support och underhåll. 

Repetitiva intäkter 
Intäkter av årligen återkommande karaktär, såsom support- 
och underhållsintäkter samt SaaS-intäkter (Software as a 
Service). 

ARR – Annual Recurring Revenue 
Årstakt repetitiva intäkter av samtliga kontrakterade avtal vid 
periodens utgång. Vunna avtal som ej börjat intäktsföras ingår. 
Uppsagda avtal som fortfarande intäktsförs ingår ej. 

ARR IN 
Periodens ingående värde av ARR. Under perioden förvärvad 
ARR inkluderas i ARR IN.  

ARR IN - FX 
Omvärdering av ARR IN till gällande valutakurs vid periodens 
slut. 

ACV (Annual Contract Value) 
Årstakt repetitiva intäkter av under perioden vunna (ACV +) 
och förlorade (ACV -) kontrakt (netto). 

ARR OUT  
Periodens utgående värde av ARR. 

FX effekt 
Omräkning av ARR IN till stängningskursen.  

Fasta operativa kostnader 
Övriga kostnader och personalkostnader. 

Operativa kostnader  
Försäljningskostnader, övriga kostnader, personalkostnader, 
aktiverat arbete för egen räkning samt avskrivningar. 

EBITDA 
Rörelseresultat före avskrivningar, förvärvsrelaterade 
kostnader och övriga jämförelsestörande poster. 

EBITDA-adj. 
EBITDA exklusive aktiverat arbete för egen räkning. 

Jämförelsestörande poster 
Posten ska vara av väsentlig karaktär för att särredovisas och 
anses främmande från den ordinarie kärnverk-samheten samt 
försvåra i jämförelsesyfte. Exempelvis för-värvsrelaterade 
poster, omstruktureringsrelaterade poster eller nedskrivningar. 

EBIT 
Rörelseresultat. 

EBIT-adj. 
Rörelseresultat exklusive jämförelsestörande poster. 

Rörelsemarginal före avskrivningar (EBITDA-marginal) 
Rörelseresultat före avskrivningar, förvärvsrelaterade 
kostnader och övriga jämförelsestörande poster i procent av 
nettoomsättningen. 

Rörelsemarginal före aktiveringar och avskrivningar 
(EBITDA-adj. marginal) 
Rörelseresultat före aktiveringar, avskrivningar, 
förvärvsrelaterade kostnader och övriga jämförelsestörande 
poster i procent av nettoomsättningen. 

Rörelsemarginal (EBIT-marginal) 
Rörelseresultat efter avskrivningar i procent av 
nettoomsättningen. 

Rörelsemarginal rensat från jämförelsestörande poster 
(EBIT-adj. marginal) 
Rörelseresultat efter avskrivningar exklusive 
jämförelsestörande poster, i procent av nettoomsättningen. 

Vinstmarginal  
Resultat efter skatt i procent av försäljning vid periodens slut. 

Resultat per aktie – före utspädning 
Resultat efter skatt dividerat med genomsnittligt antal aktier 
under perioden. 

Resultat per aktie – efter utspädning 
Resultat efter skatt justerat för utspädningseffekter dividerat 
med genomsnittligt antal aktier efter utspädning under 
perioden. 

Eget kapital per aktie 
Eget kapital vid periodens slut dividerat med antal aktier vid 
periodens slut. 

Avkastning på eget kapital 
Resultat efter skatt i procent av genomsnittligt eget kapital. 

Avkastning på operativt kapital 
Rörelseresultat i procent av genomsnittligt operativt kapital 
(balansomslutningen minskad med icke räntebärande skulder 
samt kassa och bank). 

Fritt kassaflöde 
Kassaflöde från den löpande verksamheten minus kassaflöde 
från investeringsverksamheten exklusive förvärv. 

Nettoskuld 
Räntebärande skulder minus likvida medel.  

Soliditet 
Eget kapital i procent av balansomslutning. 



 

   

 

 

Beställning av ekonomisk information 
 
Ekonomisk information och övrig relevant 
bolagsinformation publiceras på www.formpipe.com.  
Information kan även beställas från:  
Formpipe, Box 23131, 104 35 Stockholm samt på 
info.se@formpipe.com 
 
Kontaktperson för Investor relations 
CFO Sophie Reinius 
sophie.reinius@formpipe.com 
 

http://www.formpipe.com/
mailto:info.se@formpipe.com

